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PHASEN EINER VERKAUFS-TRANSAKTION

Projektanalyse
Mandatierung

14-23 Wochen

Anfrage
Vorbesprechung

Vorstellung
Auswahl

Auswertung Feedback
Zusendung Unterlagen

Daten, Besuch des Objektes
Gespräche

Due Diligence
(DD)

Entscheidung
Unterzeichnung

Unternehmensanalyse
Datenanalyse

Transaktionsmodelle
Ansprache

Anschreiben
2. + 3. Runde

Zugang
Datenraum

(Elektronisch)

Verbindliches 

Angebot
Verhandlung

Signing
Closing

Teaser, Info Memo
Long- / Short List

Anschreiben 1. Runde

ACTIVE M&A Experts und Management-Team des Mandanten

Steuerberater, WP, Umweltberater

Rechtsanwälte
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Vorbereitung Datenraum

Engere Wahl:
LOI

Indikatives 
Angebot

Kick-off




